A medida que as tecnologias da
VMware, além de consolidadas
como base da infraestrutura de
servidores e data center,
comeg¢am a ter um papel estraté-
gico mais abrangente, do core da
rede aos dispositivos remotos, se
amplia o leque de interlocutores
entre os clientes, que passa a
incluir gerentes de telecom, times
de desenvolvimento de aplica-
tivos ou gestores financeiros. As
interseccdes com outras grandes
indUstrias também se diversifi-
cam, com parcerias com fabri-
cantes de produtos de rede e
mobilidade, por exemplo. Embora
os clientes da VMware mante-
nham o relacionamento recor-
rente, com compras de licencas e
outros itens, hd uma demanda
mundial por mais informacdo e
apoio na atualizagdo das tecnolo-
gias que sustentam, e permitem
transformar as aplicacbes e
servicos. E nesse contexto que
a Networkl, um dos mais
renomados Distribuidores de
Valor Agregado (VAD) da
Ameérica Latina, passa a integrar o
grupo de distribuidores da
VMware Brasil.

“A  Networkl tem um grande
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COMPETITIVIDADE DOS
CANAIS E SEUS CLIENTES

Novo distribuidor VMware agrega cobertura
geografica, sinergia e capacitacdo para atender
aos projetos alinhados as transformacées de
negocios que implicam solucdes com arquitetura

mais eficiente

expertise em redes e seguranca;
apresenta oportunidades de
cross selling com servidores e
produtos de data center; possui
um bom mix de solugdes para
provedores de servicos e opera-
doras; além de um bom time de
profissionais certificados”, enu-
mera Rafael Camillo, Gerente de
Distribuicdo. Junto a abrangéncia
geografica, um critério que pesou
na avaliagcdo feita por um comité
global da VMware, a Networkl
também atende a multiplos perfis
de canais. “O parceiro apresenta
uma combinagcao de volume e
valor, com especialistas em aten-
dimento a SMB (pequenos e
meédios negdcios) e outros dedi-
cados a companhias de teleco-
municagdes”, menciona. Camilo
informa ainda que a Networkl
montou um time de cinco profis-
sionais para desenvolvimento de
negocios e suporte relacionados
a tecnologia VMware.

O executivo da VMware destaca

que as interseccoes entre
as carteiras de clientes da
Networkl e dos demais

distribuidores é de menos de
15%. “A ideia € atender mais
clientes. Nao ha divisao de
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mercado, ate porque 0s
programas de beneficios incen-
tivam a inclusdo de novas reven-
das”, esclarece.

“Esta é uma parceria muito estra-
tégica para nos. Além de ser um
fornecedor lider, as solucdes da
VMware tém grande sinergia com
as nossas diversas unidades de
negocios, entre elas, Enterprise,
Service Provider e SMB, e com
grande parte dos segmentos

tecnolégicos em que atuamos,
Datacenter, Networking e
Seguranca”, explica Rafael Paloni,
presidente da Networkl.

Além do apoio a negodcios e
projetos nos canais, a Networkl
oferece cursos para revendedores
de valor agregado (VARSs)
obterem as certificacdes VMware.
“Contamos com uma estrutura
dedicada e capacitada nas
solugdes VMware, que inclui
recursos técnicos certificados,
gerente de produtos e equipe de
vendas para suportar os parceiros
e explorar as oportunidades
em datacenter definidos por
software e mobilidade corporati-
va”, acrescenta Paloni. ¢




